常用包装知识集合
包装分为内包装，中层包装、外包装及辅助包装，每一步都是必不可少，把握好这四步，定然让你对自己的宝贝有一个准确定位，避免损失，减少麻烦！
〈一〉内包装
内包装即最接近于你销售的商品本身的那层包装材料。因为淘宝销售的产品一般已有厂家供应内包装，所以我只谈使用的比较多的几种袋子。

1、OPP自封袋
作用：保持商品整洁、增加商品美感
优点：透明度特别好，显得很干净美观上档次
缺点：它的材料特别脆、比较容易破、而且不能反复使用
适用范围：文具、小饰品、书籍、小电子产品等需要给人干净整洁、无需再次装回的商品。
使用方法：封口处自带一条粘胶，撕下覆盖膜一粘就粘上了，很方便。

2、PE自封袋
作用：防潮防水、防止物品散落
优点：材质柔软、韧性好、不易破、可反复使用
缺点：透光度一般
适用范围：邮票、明信片、小样化妆品、纽扣、螺丝、小食品等需要归纳在一起或经常要取的商品。
使用方法：封口处有一条红色的凹凸带子、轻轻一按或撕开就能闭合。
3、热收缩膜
热收缩膜顾名思义就是遇热就收缩的薄膜，就是大家平时看到的桶装方便面外面那层薄膜，淘宝里卖自产食品、小玩具等可能会用到，可以去超市买一些保鲜膜、将你的食品裹起来，用吹风机热的那头一吹，薄膜就会紧紧缩起来，相当于一个简单的抽空方法，保证食品的新鲜。
〈二〉中层包装（填充层）
中层包装就是产品距离箱子之间的空隙的填充材料。就我了解大多数淘宝人使用的是报纸，纸板等。
1、气泡膜
气泡膜是保护商品、防震防压防刮花的最好材料，淘宝里电子数码产品、化妆品、工艺品，家电家具、玩具等用得最多。
A、 气泡膜有个原米和非原米的概念，原米就是第一次参加生产的材料，对应非原米就是掺了旧料甚至废料的再生材料，原米气泡膜光泽亮、透明度好、有韧性，而非原 米的色泽黯淡甚至发黑，容易瘪气！非原米的气泡膜虽然也有防震的效果，但明显使你的宝贝形象大打折扣，所以购买前一定要多问几家，如遇到明显比别家便宜很 多的气泡膜，多个心眼，别因小失大……
B、气泡膜有很多属性，比如大泡和小泡之分，大泡的泡泡标准直径是1cm，而小泡是0.5cm,大泡的泡泡 高度是0.35cm,而小泡是0.25cm,大泡的防震效果要比小泡好很多，而大泡里又有大泡加厚型和大泡普通型之分，主要是每个泡泡和泡垫的厚度，一般 来讲宽幅在60CM的气泡膜加厚型100米应该在2.5KG以上才合格、而普通的则在2KG以上则合格。
C、走出气泡膜误区：很多买家买到气泡膜 后第一个反映就是泡泡怎么没那么饱满，其实正像气球一样，越鼓的气球反而更容易破，而气比较少的气球不那么容易破，原因就在于当商品放在气泡膜上，气泡太 足容易将物品承受在一个点上，而不那么足则将物品重量分散开在一个面上，一个面能承受的重量肯定比一个点大，所以购买气泡膜，不要以为追求气泡膜的气足不 足，一般来讲气够每粒气泡的2/3，是最理想的。
2、珍珠棉、海棉
珍珠棉用得最广的是玻璃品、手机、数码产品等商品的防刮花和防潮，也有轻微的防震作用。
珍珠棉有薄有厚，薄至0.5mm，厚至6cm，薄的可以拿来包裹，厚的可以拿来切片、做模，固定产品、作用类似于泡沫块了……
海绵密度比较低，更软，和珍珠棉差不多作用。
3、除了以上的填充物，我们还有很多填充物可以选择，最廉价的就是报纸，一份5毛钱的报纸可以填充好多个箱子了，也是不错的选择，建议各店长根据自己的商 品特色来选择，利润大的可以选稍微高档上眼点的材料，利润少的可以选报纸、纸板，只要装整齐了，就没有难看的。这里特别提一个小方法，就是包水果的那种网 格棉，也是不错的填充物，有兴趣的可以找家水果摊问问，花一点点钱就可以买好大一堆，甚至好多水果摊根本不要，你帮老板收拾了老板还感激你。还有碎纸条、 纸屑等，也可以利用一下。
〈三〉外包装
外包装给买家拿到手里后第一眼感觉，常用的有这些：
1、纸箱
纸箱分为瓦楞纸箱和无瓦楞纸箱，瓦楞纸箱又分为三层、五层、七层甚至更多，纸类分为K、A、B、C，邮局邮政和淘宝上销售的绝大多数纸箱都是瓦楞纸箱。无瓦楞纸箱就是装电脑配件的那种纸箱。
纸箱到处都可以买也可以捡，只要把握住结实和美观两道关，就没什么问题了。再这我说一个邮局拒绝带字纸箱的小窍门，就是你把有字的纸箱翻一面就行了，即把里子翻出来当面子用。
2、袋子
作为外包装的袋子一般有布袋、编织袋及邮政复合气泡袋三种。
纯棉白布袋优点是韧性好、美观，适合装不怕压的东西，比如书、衣服、抱枕等，但一定要注意布袋是不防水的，所以还需要给商品加个内包装。
编织袋又称蛇皮袋，很结实，根据我购买的经验来说，白色的明显要贵于其他深色。编织袋适用于装大件柔软东西，邮局、快递、物流都能使用，但需要注意的是去邮局的话，编制袋必须和布袋一样，缝起来，不然不准寄。
邮政复合气泡袋是最高档的一类外包装袋子，里面是非常厚的气泡，防震效果不错，外观也很美观，很上档次，相应的价格也比较贵，因为是邮局出品，所以在邮局使用一般都不会收到什么阻碍。
、纸类
作为书籍等，有些卖家发的是印刷品，印刷品可以用牛皮纸包起来，也可以装在普通牛皮信封里。一般来讲牛皮纸比牛皮信封更厚，所以牛皮纸是书类包装的首选，一些非常轻的东西也可以装信封里寄挂号信，不推荐寄平信，太容易丢。
〈四〉辅助包装
一般来讲上面三步就已经完成了一个商品的包装，但是要想在激烈的竞争中区别于对手，就需要花一点心思来完善或者说提升自己的商品形象，这就是商品的延伸价值。
1、警示不干胶
特别推荐，这个几乎不增加你成本的小东西非常能够体现卖家细腻，是让你拥有许多老顾客的好帮手。
2、名片
一张设计得具有个性的名片让买家体会到你的用心，多寄两张名片给你的顾客，很可能下一位顾客就是他的朋友。
3、带邮政字样的封箱胶带
有透明的和黄的两种。全国大多数地区邮局都要加收1元的包装费，而有的邮局允许自带胶带，但只允许带有‘中国邮政’字样的胶带，有这个东西，可能会帮你节约这1元钱。
4、带提示语的白色封箱胶带
如果是发快递，而所发的东西比较容易压坏，那么在内包装使用了气泡膜的同时，还可以考虑使用这种带提示语的白色封箱胶带，在提示快递员轻拿轻放的同时，更能让买家感觉到卖家工作的细致。
